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E7 – CONSEIL EN GESTION DU BÂTI DANS LE CONTEXTE DE CHANGEMENT CLIMATIQUE
SITUATIONS 2 et 3 - GRILLE D’ÉVALUATION



Nom et prénom du candidat : ……………………………………………………….				Situation 2	�		Situation 3	�

	Compétences
	N° de
Question 
	Indicateurs d'évaluation
	NIVEAUX DE MAÎTRISE DES COMPÉTENCES

	
	
	
	Non évalué
	Niveau 1
	Niveau 2
	Niveau 3
	Niveau 4

	Informer le client sur les incidences du changement climatique sur le patrimoine immobilier

Repérer les interactions entre les déséquilibres liés au réchauffement climatique et le secteur de l’immobilier

Informer le client sur les nouvelles contraintes techniques et réglementaires

Aider le client à analyser les caractéristiques de son bien au regard des enjeux du changement climatique et/ou de ses conséquences

Orienter le client vers des solutions d’adaptation du projet immobilier

	
	Identification des différentes causes des déséquilibres environnementaux
Identification des conséquences du changement climatique sur l’immobilier en France
Analyse de l’impact de l’immobilier dans les différents déséquilibres environnementaux
Identification des réglementations applicables au projet immobilier en lien avec l’impact environnemental
Compréhension des diagnostics
Restitution claire et accessible des contraintes et solutions
Présentation d’axes d’adaptation du bien immobilier
Distinction entre les mécanismes d’atténuation et les mécanismes d’adaptation

	
	
	
	
	

	Accompagner le client lors des opérations de travaux

Apprécier les besoins en travaux du bien

Accompagner le client dans les opérations de construction, d’entretien, d’amélioration, de rénovation et de réhabilitation de l’immeuble


	
	Repérage des différents éléments du bâtiment à partir de plans
Analyse de l’état général du bâtiment : nécessité d’entretien, dysfonctionnements, pathologies élémentaires liés au bâti et aux équipements, et possibilités d’améliorations.
Détermination des différents types de travaux à réaliser selon le contexte (copropriété, location…)
Choix du corps de métier adapté à la nature des travaux
Choix des entreprises à partir des devis
Mise en œuvre des procédures de prise de décision adaptées selon la nature des travaux dans un contexte de changement climatique
Conseil sur le choix du financement et des aides adaptées
Planification des interventions des différents corps de métier
Interprétation d’un PV de réception chantier
	
	
	
	
	

	Gérer les risques et les sinistres

Informer le client en matière de risque et sinistres communs

Informer le client en matière de risque et sinistre liés au changement climatique

Accompagner le client dans la prévention des risques et la gestion des sinistres

	
	Interprétation et comparaison des polices d’assurance
Choix de l’assurance adaptée à la situation du client
Identification des parties prenantes au sinistre
Établissement et suivi des déclarations de sinistres
	
	
	
	
	

	Prendre en compte la politique d’aménagement du territoire dans le conseil au client

Repérer les spécificités d’aménagement d’un territoire donné et ses acteurs

Prendre en compte les contraintes architecturales et d’urbanisme applicables à un projet donné

Conseiller le client sur les démarches nécessaires à la réalisation de son projet

	
	Repérage des enjeux de l’aménagement d’un territoire donné
Identification des nouvelles formes d’habitat et « d’habiter » dans un territoire
Identification des règles et procédures applicables au projet
Analyse des informations contenues dans le certificat d’urbanisme.
Mise en œuvre des principales règles juridiques et fiscales qui régissent l’aménagement et l’urbanisme
	
	
	
	
	

	Participer à des opérations de Vente en l’État Futur d’Achèvement ou VEFA dans un contexte de changement climatique

Accompagner le client dans la conclusion d’un acte de VEFA aux plans technique, juridique, commercial
	
	Identification des qualités du projet au regard des enjeux du changement climatique et de la transition énergétique
Explication et lecture de plans
Identification des acteurs de l’opération de promotion, leurs rôles et leurs responsabilités
Élaboration d’un argumentaire commercial, dans le contexte de changement climatique et énergétique
Repérer les différentes étapes dans l’exécution d’une opération de promotion
Présenter les garanties liées aux opérations de promotion
	
	
	
	
	



	COMMENTAIRES SUR LES NIVEAUX DE MAÎTRISE DES COMPÉTENCES (justification de la note)
	Note sur 20

	



	

	COMMISSION
Nom et Prénom : 
Date :
Signature :

	



